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供貨新渠道 造就大商機

1. eBay供應商配對平台
2. 第一次鋪貨就上手

1. eBay供應商配對平台
由浩全科技 SoldEazy 全力策動的 eBay 供應商配對平台，目的就是讓 eBay 大賣家能方便容易地向有實力的生產廠拿到具質素的商品。

平台以 AI 科技為核心把合適供應商的產品與賣家匹配，使雙方資訊流通資金流通，減低成本增加效益。

供應商方面能夠增加一個簡易操作又別具優勢的供貨渠道，為什麼呢? 因為
eBay上面存在着很多大賣家，他們對於賣東西到全球各地別具心得，銷售渠道暢通。我們怎樣才能借助大賣家的力量，大批量的把產品銷售出去呢？

只要你有好的產品，有存貨，能提供合適的銷售資訊，你就可以成為一個供應商了。

一，如何登記：此活動由 eBay 全力贊助，率先開放給具實力的廠方作為供應商。有興趣者請聯絡Ebay / SoldEazy
客戶經理，申請加入供應商行列，商機無限，費用全免。

二，聯絡方式：電郵: cs@soldeazy.com，電話: (852)3996-8866

 

2. 第一次鋪貨就上手
你的產品怎樣才能借助別人的帳號買出去呢？首先你必須要提供完善的產品資料，比如說這個產品叫什麼，尺寸大小規格顏色，怎樣用，產品圖片

這些材料只要放到SoldEazy
配對平台上面去，成千上萬的eBay賣家就可以隨時手到拿來，只要他覺得合適，一看見就可以將你的產品放到他的ebay店裏銷售

除了產品材料以外我還要準備什麼呢？



一，當然是向Ebay申請成為供應商

二，開通eBay推薦的物流公司 DHL

這個活動， DHL會幫供應商開設一個特別帳號，收費特平，有什麼用途呢？

當你的產品被採納並放到大賣家的店裏銷售，有買家下訂單並付款給店舖時，賣家就會向您下訂單，請求您將產品付運，為了完成付運您就需要有物流供應商
帳號了。

那麼，付運是怎樣操作的？我之前沒試過。

使用SoldEazy 供應商配對平台，系統操作面，會直接將發貨的流程，清晰地以圖表及步驟一步一步大操作人員完成付運工序。
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